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GEBRAUCHTSOFTWARE
BIRGT SPARPOTENZIAL

SERIOSE HANDLER GARANTIEREN RECHTSSICHERHEIT.

Bei vielen Unternehmen ist der An- und Ver-
kaut von Gebrauchtsoftware bereits ein
Standardvorgehen. Zurecht, denn mithilfe
von gebrauchten Lizenzen lassen sich stro-
pazierte |T-Etats entlasten. Sie sind meisi
deutlich giinstiger als akiuvelle Versionen
vom Hersteller. Darilber hinaus spiilt auch
der Verkauf von nicht mehr genutzter Soft-
ware zusdizliches Budget in die [T-Kasse.
Wenn Unternehmen mit erfahrenen und
serivsen Handlern zusammenarbeiten und
einige wichtige Aspekte beachten, ist auch
die Rechtssicherheit garantiert - egal ob als
Ver- oder Ankaufer.

Die Vorteile liegen auf der Hand: Indem
Unternehmen auf Gebrauchtsoftware sef-
zen, kénnen sie in der Regel zwischen 20
bis 50 Prozent im Vergleich zum Neukauf
sparen. Noch hshere Einsparungen sind
méglich, wenn man sich fir eine Vorgén-
gerversion entscheidet, zum Beispiel fir
Microsoft Office 2016 statt dem aktuellen
Office 2019. Viele Nutzer benétigen die
neuesten Funkfionen nicht und sind mit der

vorherigen Version genauso gut oder sogar
besser bedient. Denn nicht selten gehen mit
einer neven Softwareversion auch Kompati-
bilitatsprobleme mit bestehenden Infrastruk-
turen einher.

Der Hondel mit gebrauchter Software ist
bereifs seit vielen Jahren legal - dank dem

sogenannten Erschopfungs-
grundsatz des Urheber-
rechtsgesetzes.  Dieser
besagt, dass sich nach
dem erstmaligen Ver-
kauf einer lizenz das
Verbreitungsrecht  des
Herstellers on  seinem
Produkt erschépft. Der
neuve Eigentimer kann die
Software nun weiterverkaufen,
sofern folgende Voraussetzungen er-
fillt sind: Die Software muss urspriinglich
mit Zustimmung des Herstellers im Gebiet
der EU oder eines anderen Vertragsstaats
des europdischen Wirtschaftsraums in den
Handel gebracht worden sein. Der Erst-K&u-
fer muss fir die lizenz ein Enigelt gezahlt
haben, das es dem Rechteinhaber ermég-
lichen soll, eine angemessene Vergitung
zu erzielen (ausreichend ist die Méglichkeit
des lizenzgebers hierzu). Zusétzlich muss
der ErstKaufer berechtigh gewesen sein,
die Software inklusive etwaiger Verbesse-
rungen und Akiualisierungen unbefristet
zu nutzen. Und natirlich
darf der Erst-Kéufer
die Software nach
dem Weiter-
verkauf  nicht
weiterhin ver-
wenden und
muss evenlu-
elle  Kopien
unbrauchbar
machen.

Gute Handler
dokumentieren
Rechtekette exakt
Unternehmen missen diese Voraussetzun-
gen an lizenzen aus zweiter Hand jedoch
nicht selbst Uberprifen. Vielmehr sollten
sie das einem versierten Gebrauchtsoft-
ware-Handler iberlassen, der alle recht
lichen Bestimmungen kennt und ber die
notwendige Erfahrung sowie das Know-
how verfiigt. Zudem steht er Unternehmen

auch im Falle eines Audits als
Partner zur Seite und ist in
der lage, die vollstandi-
ge Rechtekette rund um
den  Software-Transfer

vorzulegen. Dafir sind folgende Dokumen-
te néfig: die Rechnung, der lieferschein,
die Vernichtungserklarung des Vorbesitzers
und die Nutzungsbedingungen des Her
stellers zum Zeitpunkt des Erstverkaufs. Ein
Lizenz-Key alleine dagegen hat hier keine
Nachweiskraft. Vorsicht also vor Handlern,
die lediglich Keys beziehungsweise lizenz-
schliissel anbieten.

Ein guter Gebrauchtsoftware-Héndler do-
kumentiert exakt, woher die Lizenzen stam-
men, die er handelt und liefert alle erforder-
lichen Dokumente beim Kauf mit. Besonders
kundenorientierte Handler bieten dariiber
hincus durch eine Haftungsfreistellung,
eine Vermégenshaftpflicht und vorgangs-
bezogene Testate von Wirtschaftspriifern
einen noch hdheren Grad an Sicherheit.
Denn damit iibernehmen sie die volle Ver-
antwortung fir den Software-Transfer und
garantieren den Erwerb einer rechtlich ein-
wandfreien Lizenz.
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